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F rüher Maschinenproduzent für die Solarindus-
trie, stellt Meyer Burger heute selbst Solarmo-
dule her. Erhältlich sind diese unter anderem 

bei Solarmarkt, dem ersten Schweizer Vertriebspartner 
des Unternehmens. Im Interview sprechen Rafael 
Stadelmann, Geschäftsführer von Solarmarkt, und 
Gunter Erfurt, CEO von Meyer Burger, über ihre 
Zusammenarbeit und die vielen Vorteile, welche eine 
europäische Produktion der ganzen Branche eröffnet.  

Wie kam die Zusammenarbeit zwischen 
Solarmarkt und Meyer Burger zustande?
Gunter Erfurt: Vor drei Jahren änderten wir bei 
Meyer Burger unser Geschäftsmodell und wurden 
vom Maschinenhersteller zum Produzenten von 
Solarzellen und Solarmodulen. Als wir damals auf 
den Markt gingen, wurden wir teils belächelt, teils 
unterstützt. Von Anfang an positiv reagierte Solar-
markt. So schlossen wir mit dem Unternehmen den 
ersten Vertrag überhaupt mit einem Grosshändler. 
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Welche Eigenschaften schätzen 
Sie gegenseitig an Meyer 
Burger bzw. Solarmarkt?
Rafael Stadelmann: Wir sprechen beide die gleiche 
Sprache. Sowohl Meyer Burger als auch Solarmarkt 
sind Pioniere im Bereich der Photovoltaik. Noch 
heute spürt man die Überzeugung und Sinnhaftigkeit 
von Photovoltaik in all unserem Tun. Zudem schätze 
ich, dass Gespräche stets auf Augenhöhe verliefen, 

obwohl wir im europäischen Kontext einen ver-
gleichsweise kleinen Markt abdecken. Überzeugung 
und Sinnhaftigkeit von Photovoltaik in all unserem 
Tun. Zudem schätze ich, dass Gespräche stets auf 
Augenhöhe verliefen, obwohl wir im europäischen 
Kontext einen vergleichsweise kleinen Markt abdecken.

Gunter Erfurt: Solarmarkt behandelt Lieferanten 
und Kunden als Partner und legt Beziehungen 
langfristig an. Zudem schätzen wir auch den ehrlichen 
Umgang, den wir miteinander pflegen. Die Arbeit 
in der Solarbranche ist nicht nur Sonnenschein. 
Darum muss man in der Lage sein, Dinge offen 
anzusprechen und partnerschaftlich zu lösen. 

Herr Stadelmann, was hebt die 
Solarmodule von Meyer Burger aus Ihrer 
Sicht von vielen anderen im Markt ab? 
Rafael Stadelmann: Einer der Kernpunkte ist die 
bereits erwähnte lokale Produktion. Auch techno-
logisch sind die Produkte auf höchstem Niveau. 
Meyer Burger fertigt auf Basis der einzigartigen 
Heterojuction SmartWire Technologie leistungsstarke.
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Herr Erfurt, Meyer Burger produziert 
in Deutschland, entwickelt 
Solarmodule aber in der Schweiz? 
Gunter Erfurt: Dies hängt mit der Geschichte 
unseres Unternehmens zusammen. Gegründet 
wurde es vor rund 70 Jahren von zwei Herren 
namens Meyer und Burger in Thun.
Wie wollen Sie diesbezüglich eine 
weitere Zunahme erreichen?
Gunter Erfurt: Wir stehen bereit, um unsere 
Produktionsmengen zu erhöhen. Wenn sich bald 
auch geopolitisch der richtige Rahmen entwickelt, 
können wir die europäischen Märkte in Zukunft 
mit noch deutlich grösseren Mengen beliefern. 
Daneben beschäftigen wir uns intensiv mit der 
technologischen Weiterentwicklung. Pro Jahr 
investieren wir 25 bis 30 Millionen Franken in 
die Entwicklung, um noch nachhaltigere und 
langlebigere Module anbieten zu können.
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E n tant que concepteur, producteur et 
constructeur de revêtements urbains, 
Colas oriente sa démarche de recherche et 

de développement afin d’offrir des produits qui 
permettent d’accompagner l’évolution des besoins 
des utilisateurs et de garantir des conditions de 
vie agréables face aux évolutions climatiques.

Ses solutions sont orientées vers : 

	– Une offre de produits alignés aux 
évolutions technologiques.

	– L’amélioration du confort thermique 
et phonique des espaces publics.

	– La gestion plus efficiente des eaux pluviales 
et du cobénéfice que peuvent apporter leur 
stockage et leur utilisation opportune.

	– L’augmentation de la biodiversité urbaine 
qui participe à améliorer le cadre de vie.  

Le développement de ces solutions s’inscrit 
également dans une démarche environnementale 
visant à minimiser l’impact carbone des 
aménagements urbains par l’intégration 
maximale de matières premières recyclées ou 
faisant appel à des ressources peu carbonées. 

La ville connectée – ou comment 
transformer les infrastructures avec 
les technologies de demain
Pour répondre à ces questions, le groupes Colas 
a exploré, en partenariat avec d’autres sociétés 
technologiques, deux approches distinctes. La 
première approche a souhaité répondre à la 

valorisation énergétique possible des espaces 
artificialisés que sont les infrastructures. Elle a 
notamment donné lieu à « Wattway », la route 
solaire. Après une phase expérimentale de cette 
technologie qui a duré cinq ans, Wattway est devenu 
un produit grand public, certifié au même titre que 
les panneaux photovoltaïques classiques, et s’installe 
partout dans le monde. Un démonstrateur est présent 
en Suisse romande à proximité de Lausanne.

Une seconde approche technologique vise à 
rendre l’aménagement public plus agréable par 
la réaffectation dynamique des espaces et des 
usages en fonction des besoins. Notre marque 
« Flowell » propose des dalles lumineuses 
permettant l’amélioration de la sécurité routière 
par l’illumination du marquage dynamique : 
exemple d’usage, le cheminement piéton qui 
s’illumine lors du passage de l’usager.

Les espaces urbains où il fait bon 
vivre – ou comment accompagner 
les aménageurs d’espaces urbains 
en leur proposant des revêtements 
paysagers plus confortables à vivre
En travaillant conjointement avec des laboratoires 
de recherche en urbanisme, Colas s’est orienté vers 
le développement de produits ayant pour but de 
lisser les excès de bruit, de chaleur, d’inondation, et 
diminuer leur coût environnemental de production.  

Pour combattre l’excès de chaleur en milieu 
urbain (îlots de chaleur), l’entreprise propose aux 
architectes de la ville de demain une large gamme de 
produits à fort albedo. L’albedo mesure la capacité 
d’une surface à réfléchir la lumière solaire. 

Produits développés par Colas, la gamme 
commence par les enrobés poncés à granulats clairs 

« Colbille », aux enrobés colorés « Colclair » qui 
offrent toute une palette de coloris permettant de 
mettre en valeur les espaces publics : par exemple 
distinguer une piste cyclable d’un trottoir. 

L’offre s’est récemment enrichie de revêtements 
clairs à plus faible impact environnemental 
« Végécol ». Le liant de ces produits est en 
majorité d’origine végétale et renouvelable.  

La nécessaire désimperméabilisation des sols 
a conduit Colas à développer des formules de 
revêtements poreux aux finalités phoniques et 
drainantes. Les produits « Nanosoft », « Coldraine », 
«      Vegedraine » et « Urbalith » offrent une perméabilité 
optimale du revêtement. Les capacités d’absorption 
de la structure permettent l’infiltration des 
eaux pluviales localement ou leur renvoi retardé 
vers les réseaux d’assainissement. L’intégration 
de stockage local des eaux pluviales permet 
d’alimenter en eau les aménagements végétaux 
urbains sans recourir à l’apport d’eau du réseau.

L’approche pluridisciplinaire des expérimentations que 
le groupe réalise dans différents pays l’a amené à ne pas 
rester concentré sur son seul domaine d’expertise mais 
de proposer des solutions complètes d’aménagement 
« de façade en façade ». Les modélisations numériques 
issues des maquettes BIM et CIM (City Infomation 
Modelling) étant encourageantes quant aux résultats 
attendus, il est indispensable aujourd’hui de multiplier 
les expérimentations instrumentées afin de pouvoir 
confirmer le gain de qualité de vie que l’entreprise 
se doit d’offrir aux citoyens de la ville du futur.

Ensemble, ouvrons la voie à la ville de demain 
où il fera bon vivre.

Une approche interdisciplinaire 
indispensable

L’adaptation des villes aux nouveaux enjeux sociétaux et environnementaux nécessite une approche interdisciplinaire 
permettant de proposer des solutions d’aménagement appropriées aux différents usages attendus par les habitants.
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